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C�Ú�� �Ô ��� ��� 
	 �Ú� �O ���Ơ �Ư 
�� ����	� 
� ���� �Á� ����� ���� ��Ơ�� 
�Á �A�.

TA� �� ��� ����� �� ��� �Á�� �  ���� ��Ơ�� 
�Á �A� ��Ô�� �� �Á� �Ô�� ���� ��Ô�� ���, 
��� ��� ���� ��Ơ��, �� 
Ó ��� ��� �� ���, 
�A� �� �Ô ���Ơ�� �À 
Ó� 
�� ����� �� ��� 
��Á�� �À�� �U� ��Ú�� �Ô.
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HƯỚNG DOANH NGHIỆP CỦA BẠN PHÙ HỢP THEO PHƯƠNG THỨC
SOLAHART
Đ	 ��À�� �Ô�� �Ơ �� �Á�� �À ĐA �� S�������, �A� ��� ��A ��U 
��� Á� �U�� ������ ��Á� ��� 
��I �À �Á� �À�� ��� ����� ����� �U� ����. S������� 
Ã �Á� ��� ��� ���� �� ����� ���� ��Ơ�� 
��� ��Ơ ��Ê� ��À� ��� �Ơ �	 �Ư ��� 1953 �À ����� �� � ��� ��� 
Ã �Â� �Ư�� ��� �Ô�� ��Ư� 
Ã 

�Ơ� ��Ư�� ��� ���� 
�� ��À�� �Ô��.

CÔ�� ��Ư� �À� 
�Ơ� �O �À 

K� ��Ơ ��À�� ĐA �� �U� S�������, �A� �E �Ó �� �� Á� �U�� P����� ��Ư� S������� 
	 �À� � � �A�� 
��� �Ư ��À�� �Ô�� ����� �Ô�� ���� �Á� �À�� �À ��� ��I �U� �A�.

V� ���, ��Ơ�� ����� ����� �U� �A� ��Ù �Ơ� �Ơ ������ ��Ư� S�������; �Ó ����� �À �A� �Ê�:

P�Á� ��	� ��� ���� �Á�� �Á� �U� �Ê� ��Ư� ��� �� ��Ơ �Ơ �Á� ��A� 
��� �À 
�� �� ��Â� 
�Á�� �Ư� ��Ê� �Á� �� ��� �Ê� ��� �Ư ���.

CÓ �� ��A�� �A� ��Á�� �À�� � � ���� �A 
I� ������ ���Ơ�� ���Ê� �À ��� �A. SƯ �U�� 
�� ��� '�� ���' �À �A�� �Á� / ��Ú� 
�� �O ��A� 
��� �� ���� 3 ��� ���Ơ� �� �A� 
Á�� �Á 
�Ư� 
� ��À�� �Ô�� ���� ��� �A �U� ��A� 
��� 
Ó.

T�� �À�� ��Â� ���� SWOT (
	� �A��, 
	� ���, �� ��, ��Á�� ��Ư�) �  
A �� �U� �A� �� 
��� 
�� ��Ơ ��À�� ĐA �� S�������, �� ���� �� ��� ��� ��� 
� �Ơ �Á� ĐA �� ��� �Ó �À ��� �Ư 
�� �À� �A� ��� ��� �� 
	 
A� 
�Ơ� �U� �Ê� �U� ����. Đ � �À� �Ó ����� �À:

N��� ���� ���Ê� �Ú� �À� Đ��� �A�� �À Đ��� ��� �U� ����� �����.

N�� �Õ C� ��� �À T�Á�� ��Ư� �U� ��I ���Ơ�� �À �A� 
��� �À� ���.

XÁ� 
I�� ��I ���Ơ�� �U� �Ê� �À ��Á�� �À�� � � ���� �U� �A� - ��O� �Ư� ��� �Á�� ��� 
����. HÃ� ��� 
�� �Ơ ��Ư�� ��Á�� �À�� �Ó � � ���� ���� �À �Ơ ���� �Ư 
Ó.

XÂ� �Ư�� ��� �� �Ơ ���� �Ơ� �  ��Á�� �À�� � � ����. N�Ư�� ���Ơ �Ó ��A ���� ��� 
�À�� �U� �A� ���� �À �?

ĐỂ THÀNH CÔNG TRONG VAI TRÒ MỘT ĐẠI LÝ ỦY QUYỀN CỦA 
SOLAHART, THỰC HIỆN PHƯƠNG PHÁP TIẾP THỊ VÀ BÁN HÀNG 
CHỦ ĐỘNG CHO DOANH NGHIỆP LÀ ĐIỀU RẤT CẦN THIẾT.
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�� �U�� �À ��Â� ��U H�Ơ�� D�� Q�A�� �Á� �U� S������� ��� ��� �A �Á� �À ��� �A�� �Á� 
�À ��� ��I.

HÃ� �À ���Ơ �A� �� ��Ơ ��� ��� �A, ��� ��Â� ��� �Ư ��Á� ���� �Ư� “���� ���” �À 
“��� ��O��”.

L�� ��A� �À ��Ô� ���� �  ��Ư�� �Á�� �A� �Ó ��	 �À� ��� ��� ����� �À� �Á� �À�� �U� ���� 
��Ơ ��À�� ��� �I� 
Á�� ��Ơ, ��Â� ���� 
� �Ơ ��Á�� �À��.

LÀ� �Ó�� ��Ơ� �£�� ���� ��Ơ�� ��� ��Ơ ��Ô�� ��A �À ��� ��Á ��� �Ơ. M�� ���� �U� ��Á�� 
��Ư� �À 
�� �� �Á� ������ ��Á� �À �� ����� �Á� �Á� ��Ơ� �Ó�� ���� ��Ơ�� ��� ��Ơ �Á�� �A� �À 
�Ó �Ơ ����� �À� �Á� ��I ���Ơ�� ��� ��Ô�� �Ó ��� ��� �  ��Ú�� ��¤� ���� � �����.

CÔ�� ��� ��� ����� ��À� ��� 
Ã 
��Ơ�� �� � ��� 
�� ��� ���� ��� 
��� �O ���Ơ '�� ��' 
	 �Ó ��� �� 
���� � � �Ư�� ��� �À �� ��U ����� 
��� �À� �Á� ��À �Á� �E ���� ��Ơ�� 
�£�� �Á�� ��� ��Á� ���� ��Ơ�� ��� 
��� �U� ��� ��Ơ 
	 �À� �Ó�� ��Ơ�.

P����� T�Ư� S������� ��Ư�� ��� �£�� 
�Á� ��Ơ� �Ó�� ���� ��Ơ�� ��� ��Ơ 
��Ô�� ��Á� �� �Á� ��� �Ư ��Ư �� ��Á�. 
ĐÓ �À ��� 
  �Á� 
I�� �� �� ��I ���Ơ�� 
�À Á� �U�� �Á� ��Á ��� ��� ��I 
Ã 

�Ơ� ��Ư�� ��� �À 
Ó �ũ�� �À ��� 
  
�� 
� �Ó� �Ư ��� �Ú� ��Ư� ��� �Ư� 
�A� �À ��Á�� �À�� � � ���� �U� �A�.

TRỞ THÀNH ĐẠI LÝ ỦY QUYỀN CỦA SOLAHART LÀ CƠ 
HỘI ĐỂ TRỞ THÀNH MỘT PHẦN CỦA ĐỘI NGŨ TIẾP THỊ 

VÀ BÁN HÀNG THÀNH CÔNG TRÊN TOÀN THẾ GIỚI.

Huong doanh nghiêp cua ban phù hop voi Phuong thuc Solahart !



KÊNH PHÂN PHỐI CHUYÊN BIỆT SOLAHART - MÔ HÌNH ÐẠI LÝ
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• N � �A�� �Á� �À��, ��À�� 

�� ��Ơ�.

• C���Ê� �� ���� ��Ơ�� �Á �A�, 
��Ơ� �Ó�� �£�� ���� ��Ơ�� 
��� ��Ơ

• DÂ� �U�� �À ������ �A

• Q�A� �� ���� ��Ơ�� �A ��À

• L�� 
�� ��Ư� ���

Mô hình đại lý hiện tại

• N � �A�� ��À�� ��Ơ�

• C�I ���� ��� ��Ơ� �Ó�� ���� 
��Ơ�� ��� ��Ơ

• C�I ��U� �U �Â� �U��

• T�Ư� ��� ��� 
�� ���� ���Ê 
���À ��� 
��

Mô hình đại lý trước đây



S� ��� ��Ơ�� ��� �À� ���� ��Á� �Ư ���� ��Ư� �£�� ��À�� �Ô�� 
�� �Ư ������ ��Ư� ��� ��� ��U 

��� 
� �Ơ ��� �A� �� �À ��� �À�� D���� ����� S�������.

S� ��� P����� ��Ư� �U� S������� �Ư� ��Ê� �� � ��� ��� ����� �  ��Ư�� �� ��A� 
��� ��� �À 
��Ô�� ���, 
Ã 
�Ơ� ��Ư �À �	� ����� �Ơ �Á� 
A �� �À ��À ��Â� ��� ��Ê� ��À� ��� �Ơ.

T�O�� �Â� ��� �À �Á� ��Á ��� ��� ��I �Á� �À�� ��Ư� ��� ��� ��I ���Ơ�� �Â� �U��; ��� ��Ê�, 
�� � ����Ê� ��� �ũ�� �Ó ��	 
�Ơ� 
 � ��I�� �À �Ư �U�� ��� ��I ���Ơ�� ������ �A.

BA� �Ê� 
O� P����� ��Ư� �U� S������� �Ư 
�� 
�� ���, ��� 
Ó �Ó ��	 ���� ��A� �A �Á� ���� 
�Ê�� �E ��¤� ���� ����.

BA� �Ó ��	 ��� ���� �Á� ��Ơ�� ��� ���� �O�, ��Ư� �� 
	 ��Ư� ��� Ơ ��� ��� �� ���� �U� �Á�� 
��Ơ�� ��� �À�. BA� �Ê� ���Ê� �Ư� ��Ư�� 
 � �À� ��� �Á�� ��� ����.

CÁ� �A�� ���� �ũ�� 
Ã 
�Ơ� ��Ê� �À� �À ��� 
�Ơ� ��À� ��À��, �¤� �É� ���Ơ�� ���Ê�.

HOẠT ÐỘNG THÀNH CÔNG CỦA MỘT DOANH NGHIỆP SOLAHART
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NHỮNG ĐẠI LÝ ĐÃ THÀNH CÔNG HÃY THAM KHẢO LẠI 
CÁC NGUYÊN TẮC CƠ BẢN CỦA “PHƯƠNG THỨC” 
SOLAHART” ĐỂ TRAU DỒI CÁC KỸ NĂNG CHÍNH.
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1901 1953

T�Ê� ��À� ��� �Ơ, �Á �Ê� S������� 
��� ����� �Ơ ���� ��Ơ�� ��Ơ� �Ó�� ���� ��Ơ�� ��� ��Ơ.

TƯ ��Ư�� ��À� ��Ơ 
�� �Ê� ����� ��À�� ���� ��Ơ�� ��� ��Ơ ��Ê� ��� Ơ TÂ� ©�, S������� 
Ã 
�Ư�� ��Ơ� �Â� �Ư�� �Ê� ���� ���� ��� �Ư�� ��� ��� ������ ��� ���� ��Ơ�� ��� ��Ơ �A�� ���� 
Ơ ©�.

CÂ� ������ �  S������� ��� 
�� �Ư ��� 1901 
�� �� ��Ơ ��� ��Ơ� �Á� ���� �Á� �À� ��À�� 
��� ��� �Ô�� �� �Ó �Ê� �À SW H���, HÀ� ��� �À 
Đ� ��� Ơ P¤���, TÂ� ©�.

N�À�� ��� ����� ����� �À� ��Ơ 
	� 
Ó �À 
�A� ���� ��� ��Ư�, ��� ���, �Á�� �À ��� �Ư� 
��� ���Ơ �Â� �Ê� ����� ������ TÂ�.

VÀ� ���A�� ��� 1910, �� �Ơ �Ơ 
�Ơ� ��À�� 
��� �A 
�Ơ�� 103 F�ª�¤����, W¤�� P¤���. M�� 
�À ��� ��� 
Ó, �Ô�� ��� �A �E� ��Ú�� 
�Ó�� ��� 
�� �À ����� �� ��� ���, 
Â� �À 
�Ô�� �� �A �E� ��� ���� Ơ TÂ� ©�.

P¤��� ��Á� ��	� ��I�� ��Ơ��, �À SW H��� �ũ�� 
���, �Ơ �À�� ��A� �« ���� ����Ê� �Ô�,  
����Ê� �  �A �E� �À ��� �A� �� ��A ���.

N�� 1953, �Ô�� �� 
�Ơ� ��À�� ��� �Ơ �Ê� �O 
SW H��� & C� �À ��� 
�� ��Ơ ��À�� ��� ��� �Â� 
�À �U� ��Ú�� �Ô �À ���� ��� ��� ��I ���Ơ�� 
©� �À ��� �� ��Ư�� �A� ���� ����Ê� �U��, 
���� ��Ơ�� ���.

N�� 1953, ��� 
�� �Ê� ��Ú�� �Ô ���� �� �À� 
�A� ���� �À ��� ��I ��Ư�� ��À�� �Ư� 
	 ���� 
S������� ��Ơ �Ê� �� ���� ����� ���� �Ư� �� 
����� ��Ơ� �Ó�� ���� ��Ơ�� ��� ��Ơ.

B��� ���� �Ó�� ��Ơ� ��� �À�� ��¤� ����Ê� �� 
‘
� ��� ����’. N���Ê� �� ����� �Ư ��� 
�Ơ� �Ư 
�U�� 
�� ��À� ���, ��� �Ù �Ô�� ���� 
Ã 
��Á� ��	� 
Á�� �	.



S������� 
Ã ��Ư ����� �Ơ ��� ���� ��Ư� 
�£�� 
��� 
�� ��Ê� �À� ��À 
�Ơ� ��� �� �Ơ 
��� �Á� ���.

1960’S 1962
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V�� �A� ���� �Á� ��Ơ� �Ó�� ���� ��Ơ�� ��� 
��Ơ ���� 
 � 
�� ����� ��Ư�� ��� 1960. 
S������� 
Ã ��¯�� 
I�� �I ��� �U� ���� �À 
������ ��� ��Ơ� �Ó�� ���� ��Ơ�� ��� ��Ơ 
�À�� 
�� �À �À �Á �Ê� �¤� ����� Ơ ©�.

Q���� 
I�� �U� C���� ��U ©� �  ��� ��� 
�� �Á� 
�� ����� �À� ����� �Á� ��Ô ��À ����� �Ơ �Ư� 
�U� ����� ��U Ơ LÃ�� ��� ���� B�� 
Ã �A� ��� 
��À�� �Ô�� ����� 
��� �Ư� ��� ���� 
	 �Ơ 
���� �À ��Á� ��	� �Á� �� �Ơ �A� ���� �À ���Ê� 
�Ư� ��Á� ��	� ���� ��Ơ�� ��� ��Ơ �U� �O.

LỊCH SỬ CỦA SOLAHART M�� ���� �� ��� �� �À 
�Ơ� �A 
���� ��� �Ơ ��� ���� ��Ư� 
�£�� 
��� ��¯�� 
Ư�� ��Ô�� 
�� ��� ��Ê� �Á ��À.



LỊCH SỬ CỦA SOLAHART
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1963 19681964

1970 19721971

MÔ ���� ���� ���� 
�� �Ê�. 
B��� ��Ư� �£�� 
��� �Ơ 
�Á� ��� �À �� 
 � ����.

N�Ư�� �	� �Á�� 
�� �Ê� 
�U� S������� ��� ��Ú�� �� 
��� ��À� ���.

M�� �� ����� ��� ��Ê� �Á 

�Ơ� �A ��� �Ơ ��� �A �Á� 
�� ���� ��� �Ơ� ����� ��� 
�� �����.

M�� ��Ơ� �Ư� ��Ơ�� �Ơ �Ư 
��À� �A�, �Ơ ��� ���� ��Ư� 
�Ơ� ���.

N�Ư�� �� �Ư� ��À�� �Ô�� ��� 
�Ư� 
	 �A ���� �� �����.

S������� 
Ã �Ơ ���� ��� 
��� ��� ���� �Ơ� ��� �Ơ ��� 
�A ��� ���.



1976 19921983
M�� ��Ơ� �� ��Á �Ơ� 
Ư �U�� 
�Ì�� ��Á�� ��� ��U� ����.

VÀ� �Ư� ��Ư�� ��� 1970, 
S������� 
Ã �Ơ ���� ��� ���� 
�� ���� ��Ư� �Ơ ��À� ��À�.

CÁ� ���� ��Ư� ���Ơ� 
Â� 
�Ơ� 
�À� �£�� �� ��A ���� �Ó ��	 
��� 
�� �Ư �� �Ò� �Ơ� Ơ �Á� 
��� �Ư� ��Ơ� �Ó �Ó� ���� �É�.

V�� �A� �� ��� ���� ��Ư� 
�£�� ��É� 300 ��� �Ơ �Ơ� �Ó� 
��� �¤���� 
�� 
Á�, ��� 
��É� �� ����� S������� 
�Ơ� 
�Á� Ơ ��� �� �Ô ���Ơ�� ���� 
����� ���� ��� �Ơ.

"P�É� �À� C����¤ 
¤�" T�� 
��� ���� 
� �Ò��.

VÀ� 
�� ��Ư�� ��� 1980, 
S������� 
Ã �Ơ ���� ��� �Ư 
�A ��� ��Á� - �Á� ��Ơ� 
�Ó�� ���� ��Ơ�� ��� ��Ơ 
�A�� ��� ���� �Á� 
�Ơ�� 
��� ��Ơ� ��Ô�� �I 
Ó�� 
���� �À �Ơ ����� 
 � ��� 
���� �Á. MÁ� ��Ơ� �Ó�� 
���� ��Ơ�� ��� ��Ơ ���� 

�� 300J �A�� ��� �À ��� 
��� �Á� �U� ���� �� �« ����� 
��� 
�Ơ� �� �U�� ��� 
�� 
��À� ���.

‘N������ W���¤�’ Đ � ����� 
�Ơ ���� �U� �A ��� �Ơ. N��� 
��Ơ�� ��� ��Ơ ��� ��� ��� 
�Ơ� �Ơ �� ���� �£�� ��� ���.
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GIỚI THIỆU THỊ TRƯỜNG TẠO KHÁCH HÀNG
TIỀM NĂNG

SẢN PHẨM &
DỊCH VỤ

LỘ TRÌNH BÁN HÀNG HƯỚNG DẪN
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Phuong Thuc Solahart

2004
F�¤¤ H¤�� �� ��� �À� ��� 
2004 - N�� ��� ��Ư�� �� ��� 
���� �À ���� ��� �Ò� ��� ���!

Ngày nay, Solahart đã bán 
hơn một triệu máy nước 
nóng năng lượng mặt trời 
trên khắp thế giới.



GIỚI THIỆU THỊ TRƯỜNG TẠO KHÁCH HÀNG
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LỊCH SỬ CỦA SOLAHART

CÓ MỘT ĐIỀU CHẮC CHẮN LÀ KHI CHÚNG TÔI HƯỚNG TỚI 
TƯƠNG LAI CỦA NĂNG LƯỢNG MẶT TRỜI, MỖI THẾ HỆ SẢN 

PHẨM NĂNG LƯỢNG MẶT TRỜI MÀ CHÚNG TÔI CUNG CẤP VỀ 
CƠ BẢN SẼ TỐT HƠN SO VỚI THẾ HỆ TRƯỚC VÀ ĐÁP ỨNG CÁC 

TIÊU CHUẨN NGHIÊM NGẶT VỀ CHẤT LƯỢNG VÀ HIỆU SUẤT.

CÁ� �A�� �U� ���Ê� �Ư� �À ��Ò�� ��Ư ����� ���� ��Ơ�� ��� ��Ơ �U� �Ê�� �Ô�� �� 
�Ơ� 
��� �� �Ô�� ���� �À ��� ���� �U� ©�.

CÁ� �A� ���� ���� ��Ơ�� ��� ��Ơ ��Ô�� ��Ư�� 
�Ơ� ��À� ���� �À �A ���; �À ��� ���� ����� 
��� ��� �U� S������� ����� ��� ��Á� ��	� ��� �� �Á� ��Ơ� �Ó�� ���� ��Ơ�� ��� ��Ơ ��� ��¤� �À 

Á�� �Á �Á� �Ô�� ���� ���� ��Ơ�� ��� ��Ơ �Ơ ����, �Ô�� �� �E ��� �U� 
�� �� �A�� �E �À� 
N��Ê� �Ư� �À P�Á� ��	�, �ũ�� ��� �À� �Á� �Ó� �À ���� �I �A� ���� ��� �.

Một trong những chìa khóa dẫn đến thành công của Solahart trong những 
năm qua là mục tiêu không ngừng đổi mới.


